
Esta hoja de trabajo está diseñada para ayudarle a asistir a cada uno de sus nuevos Distribuidores de Mercadeo (MD) a conseguir 
sus dos primeros clientes que se subscriban, para que ellos puedan estar cualificados y usted pueda ganar su Bono de Adquisición 
de Clientes (C.A.B.).

“Hola ______, no tengo mucho tiempo, pero aprecio mucho que usted siempre me ha apoyado.  Acabo de comenzar con una 
compañía y una de las cualificaciones es conseguir dos clientes rápidamente.  A usted le costaría $15.  ¿Estaría dispuesto a verlo y 
quizás ser uno de mis primeros clientes si se lo hago fácil? (Si contesta que sí, entonces): “Me gustaría enseñarle un video corto de 3 
minutos y le explicaré lo que necesito. En realidad, después que lo vea, yo pienso que usted querrá continuar usándolo. ¿Está cerca 
de su computadora?
Por favor visite www.sendoutcards.com/SuID y verá a qué me refiero.
Me gustaría pedirle que lo pruebe por un mes. Tomará 3 minutos crear su cuenta y le va a costar $15. No hay ningún contrato y 
puede cancelar en cualquier momento. Es una suscripción de mes a mes. Después que creemos su cuenta, coordinaremos un 
adiestramiento para enseñarle cómo usarlo. ¿Podemos hacerlo ahora?”

“Excelente, permítame obtener un poco de información suya y crearemos su cuenta”.

A. Haga una lista corta de gente que le conoce tan bien que estarían dispuestos a ayudarle.

B. Llame a cada persona en su lista y dígale:

C. Inscríbalos.

Si ellos preguntan... ¿Y qué es?
Entonces conteste: “Son tarjetas reales y regalos. ¿Usted recuerda cómo se enviaban las tarjetas antes? Usted va a la tienda, selec-
ciona una tarjeta, paga $5, la trae a casa, la firma, la ensobra, escribe la dirección de quien la recibirá, y luego la lleva al correo. Bueno, 
esos días son parte del pasado. Ahora puede ir al Internet y seleccionar entre MILES de tarjetas, crear una tarjeta REAL, añadir un 
mensaje personal, fotos, logos, o lo que desee. Una vez oprime el botón de “Enviar”, la compañía imprime, ensobra, coloca el sello y 
la dirección y la envía por correo directamente a la persona a la que quiere enviarla -todo por aproximadamente un dólar. Increíble, 
¿verdad? Bien, déjeme tomar su información, entonces podemos coordinar un momento en los próximos días y enseñarle cómo 
funciona”.

D. Coordinar el Adiestramiento con los Clientes.

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

Cliente #1

Nombre:

Dirección:

Ciudad:

Estado: Código Postal:

Teléfono:

Dirección Electrónica:

Fecha: Hora: Fecha: Hora:

Número de Tarjeta de Crédito:

Expiración:    

$9.80 / Mes - 20 ptos ($.49 por punto)

$31 / Mes - 100 ptos ($.31 por punto)

$5.00 Gasto

CVV#:

Cliente #2

Cliente #1 Cliente #2

Nombre:

Dirección:

Ciudad:

Estado: Código Postal:

Teléfono:

Dirección Electrónica:

Número de Tarjeta de Crédito:

Expiración:    

$9.80 / Mes - 20 ptos ($.49 por punto)

$31 / Mes - 100 ptos ($.31 por punto)

$5.00 Gasto

CVV#:

HOJA DE TRABAJO PARA CONSEGUIR CLIENTES


